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RESUMEN 
 

La presente investigación tiene como objetivos identificar los efectos que la inversión extranjera 

directa (IED) ha generado sobre el crecimiento económico y el empleo de México antes y 

después de la firma del TLCAN, así como conocer las implicaciones que la atracción de la IED 

genera sobre la competitividad de la economía del país.   

  

Se efectúa una descripción analítica cuantitativa de la atracción de IED en México enfocándose 

en los países del TLCAN. En seguida, se efectúa un análisis de regresión para detectar los 

efectos de la IED sobre el crecimiento económico y el empleo en los países del TLCAN.  

 

Los flujos de atracción de IED son más significativos para México, ya que generan mayores 

efectos sobre el crecimiento económico y el empleo, lo cual ocurre en menor medida en Estados 

Unidos y aún con menor importancia en Canadá. Por lo tanto, la IED puede tener efectos 

positivos sobre la competitividad de los factores en México.  

 

Palabras clave: Inversión Extranjera Directa,  Crecimiento Económico, Empleo, 
Competitividad, TLCAN. 

 

ABSTRACT 

 

A goal aimed by the present research is to identify the effects that Foreign Direct Investment ( 

FDI) has  created  on Mexico’s  economic growth  and employment, before and after   NAFTA  

signed agreement, as well as knowing  the  implications that  the FDI generates on the 

competitiveness of Mexico’s economy.  

 

First, FDI's analytical quantitative description was performed, trying to be focused in NAFTA 

countries members. Then, in order to identify the effects that FDI has had on economic growth 

and the employment in NAFTA country members,   a regression analysis was performed.  

 

Mexico FDI’s flows were more significant than the other two NAFTA members, due to the 

effects reflected on economic growth and employment were higher than United States and 

Canada. Therefore the FDI may have positive effects in Mexico’s competitiveness.  
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Keywords: Foreign Direct Investment,  economic growth, employment, competitiveness,  
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INTRODUCCION 

La integración económica mundial, el comercio intraindustrial y la inversión que se lleva entre 

los países desarrollados y en desarrollo, ha dado lugar a la aparición de bloques comerciales 

regionales, tales como el Tratado de Libre Comercio de América del Norte (TLCAN). Este 

tratado tiene su antecedente en 1989 con el Tratado de Libre Comercio entre Estados Unidos y 

Canadá (CUSFTA) y en 1994 se incorpora México, dando origen al Tratado de Libre Comercio 

de América del Norte (TLCAN) o North American Free Trade Agreement (NAFTA)(Merette, et 

al, 2008). 

 

Algunos de los principales objetivos de la firma del TLCAN fueron el incremento del comercio 

exterior y la Inversión Extranjera Directa (IED) o Free Direct Investment (FDI) (Ceep, 2008). 

La importancia de la IED es que no solo atrae el capital necesario, sino además genera empleos, 

contribuye con el crecimiento económico y provee acceso a las tecnologías de punta 

(Waldkirch, 2008). 

 

Blomstöm y Kokko (1997) consideran que el proceso de integración regional en América del 

Norte ha resultado en crecientes flujos de IED, particularmente de terceros países (Dussels, 

2003). En el mismo sentido, el Banco Mundial establece que el TLCAN es uno de los factores 

que han favorecido al aumento de la IED (Hornbeck, 2004).  

 

A partir de la inserción de México al GATT, y particularmente, con la firma del TLCAN, el país 

adopta una postura mucho más liberar hacia la atracción de inversiones internacionales, como 

estrategia para mejorar algunos indicadores macroeconómicos tales como la reducción  del 

desempleo y el déficit en la balanza de pagos y el aumento del PIB. En este sentido, la presente 

ponencia tiene el objetivo de identificar los efectos que la IED ha tenido en el crecimiento 

económico y empleo antes y después de la firma del TLCAN, así como sus implicaciones en la 

competitividad en México.  

 

 

 

 

 



 

 

 

 

REFERENCIAS TEORICAS 

La globalización, es una nueva fase de la internacionalización de los mercados; en esta etapa, 

uno de los fenómenos más señalados por los analistas es la importancia que las empresas 

multinacionales (EMNs) han adquirido en la economía mundial en los últimos años. Esta mayor 

participación se vio impulsada por los crecientes flujos de Inversión Extranjera Directa (IED) 

mundial (Finkman y Montenegro, 1994).  

I. La Inversión Extranjera Directa (IED) en la Integración Internacional 

Las formas de integración internacional que existen se representan a continuación en la figura 1. 

 

Figura 1. Formas de integración internacional. 

 

MOVIMIENTO  

DE 

 FACTORES 
IED Y EMNs 

PRÉSTAMOS Y  

ENDEUDAMIENTO  

MOVILIDAD  

INTERNACIONAL  

MOVIMIENTO  

DE  

BIENES Y 

 

 

INTEGRACIÓN  

INTERNACIONAL 

Fuente: Elaboración propia con base en: Krugman, Paul y Obstfel, M (2001).  

 

El movimiento de bienes y servicios se refieren al Comercio Internacional; dentro de los 

movimientos de factores,  la transferencia de capital mediante préstamos internacionales y las 

vinculaciones internacionales en la formación de empresas multinacionales (EMNs) se integran 

dentro del movimiento internacional de capitales.  En general, el movimiento internacional de 
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factores tiende a ocasionar aún más dificultades políticas que el comercio internacional, ya que 

están sujetos a más restricciones que el comercio de bienes (Krugman, 2001).  

El movimiento internacional de capitales puede ser mediante el endeudamiento, los préstamos 

financieros internacionales y la inversión extranjera directa. Es en este último en donde se 

centra la investigación. 

La inversión extranjera directa (IED) se refiere a los flujos internacionales de capital en los que 

una empresa de un país crea o amplía una filial en otro país. La característica distintiva de la 

IED es que no solo implica una transferencia de recursos, sino también la adquisición del 

control. Es decir, la filial no solamente tiene una obligación financiera hacia la empresa 

materna, además, es parte de la misma estructura organizativa (Krugman, 2001). 

Las Empresas Multinacionales (EMNs4) son con frecuencia, un vehículo para los préstamos y el 

endeudamiento internacionales. En la medida en que las EMNs proporcionan financiación a sus 

filiales extranjeras, la IED es un modo alternativo de llevar a cabo los mismos objetivos que los 

préstamos internacionales. El principal aspecto de la IED es permitir la formación de 

organizaciones multilaterales, es decir, el propósito esencial es la ampliación del control 

(ibidem).  

La teoría económica de libre comercio predice que dentro de una zona de libre comercio, la 

creación del comercio promoverá la inversión por parte de los países socios o miembros. Sin 

embargo, como la necesidad de eludir las tarifas se disipa con el libre comercio, el comercio 

podría desplazarse hacia la inversión extranjera directa (Merette, et al. 2008). Aunque las 

primeras teorías sobre el impacto del capital extranjero y las EMNs sobre los países anfitriones 

se fundaron en los escritos de la “escuela dependencista”. La influencia de los trabajos del 

pensamiento de esta escuela incluye la ontología de la dependencia. Karl Marx escribió sobre el 

desarrollo y subdesarrollo.  

 

Aunque la influencia de la teoría de la dependencia fue mayor en los 1970s, el debate sobre esta 

validación continuó más allá de esta década. Sin embargo, los flujos de IED tienen efectos 

positivos a corto plazo (CP) sobre el crecimiento económico, pero que el stock acumulado de 

capital extranjero tiene a largo plazo (LP) efectos que retardan el crecimiento económico y está 

asociado con una mayor desigualdad del ingreso. Aunque Firebaugh (1998) rechaza esta 

postura, ya que él argumenta que los países menos desarrollados con mayores tasas de inversión 

 
4 La s e mpre sa s multina c io na le s (EMNs) ta mb ié n so n lla ma da s c o rpo ra c io ne s 

multina c io na le s (CMNs) o  e mpre sa s tra nsna c io na le s (ETNs), de  a c ue rdo  a  c a da  a uto r; 

sus c a ra c te rístic a s so n muy simila re s.     
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extranjera, tienden a mostrar tasas de crecimiento económico más rápido a corto y largo plazo 

(Fan, 2002).  

La teoría de la dependencia fue adoptada por varios países en los años de 1970s, más 

notablemente, en América Latina. Algunos de estos países adoptaron una estrategia de 

sustitución de importaciones y mostraron una actitud hostil hacia la IED. Su experiencia 

contrasta con la de algunas economías del este y sudeste de Asia, que se dirigieron activamente 

a la atracción de inversión extranjera en sus economías domésticas. Esas políticas fueron 

acompañadas por un rápido crecimiento económico en el este de Asia durante 1970 y 1980 

(Heins, 1992).  

Dentro de la teoría del crecimiento, existen investigaciones que se enfocan al estudio del efecto 

de la IED sobre el crecimiento usando la teoría del crecimiento. Aunque comparado con la 

intensiva investigación sobre el comercio y el crecimiento, los estudios sobre IED y crecimiento 

son relativamente escasos (Fan, 2002). 

En los últimos años ha habido varios desarrollos teóricos que indican la importancia de las 

mejoras en tecnología, eficiencia, y la productividad en la estimulación del crecimiento. Bajo 

este supuesto, la contribución de la IED para la industrialización de las economías en desarrollo, 

se da a través de la transferencia de tecnología avanzada.  (Lim, 2001).  

La IED ha llegado a ser considerada un factor que contribuye en forma importante al 

crecimiento y el desarrollo, la atracción de capital, la tecnología, la destreza de la gerencia, los 

empleos y la riqueza, sin embargo, no está exenta de controversias. Muchos países que abrieron 

sus mercados a la inversión experimentaron dificultades económicas y sociales. Las empresas 

también han tenido dificultades, muchas efectuaron grandes inversiones que han tenido 

rendimientos deficientes (Daniels, 2004, Sass, 2003). 

La IED afecta directamente el crecimiento al incrementar el stock de capital físico en la 

economía como capital acumulado e indirectamente, induciendo el desarrollo del capital 

humano y promoviendo el avance tecnológico. También, si se espera que la IED afecte 

positivamente al crecimiento, se tiene que argumentar que se requiere un grado de 

complementariedad con la inversión local, al menos en el corto plazo, dado que la existencia de 

una cualidad en el país anfitrión actúa como un determinante de la IED.  El crecimiento a Largo 

Plazo puede darse dependiendo del grado de complementariedad entre el capital domestico y la 

tecnología extranjera y del volumen de la IED como parte del Producto Nacional Bruto (De 

Mello, 1999). 
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La IED es identificada como un canal de crecimiento y desarrollo, promocionando fáciles 

accesos a nuevas tecnologías, incrementando el empleo y el ingreso en los países anfitriones. 

Las EMNs están incrementando su participación en la producción mundial generando e 

introduciendo tecnologías avanzadas. De hecho, la transferencia de tecnología es considerada la 

mayor ruta de impacto de las EMNs en los países anfitriones. La EMs puede transferir 

tecnología a una empresa local mediante los efectos de derrama tecnológica. Por ejemplo, el 

conocimiento tecnológico de la EMNs puede generar externalidades positivas a el aprendizaje 

tecnológico de las empresas locales, trabajadores e instituciones (dos Santos y Togueiro, s/a y 

Sass, 2003).  

En el mismo sentido, Fan (2002) señala que mediante la IED, las EMNs pueden generar 

diversos efectos en el crecimiento económico del país anfitrión: La IED puede beneficiar 

potencialmente a las empresas locales, el beneficio se da mediante las empresas extranjeras, 

demostrando nuevas tecnologías y proveyendo de asistencia tecnológica a sus proveedores y 

clientes locales, y capacitando a los trabajadores que subsecuentemente podrían trabajar en 

empresas locales, las cuales también pueden aprender observando a las empresas extranjeras.  

Además, la entrada de EMNs generan una mayor competencia en el mercado del país anfitrión, 

que presiona a las empresas locales a utilizar sus recursos existentes de manera más eficiente o a 

buscar nuevas tecnologías (Blomstrom y Ari Kokko, 1998 en Smarzinska (2004). 

Las EMNs también pueden influenciar en la productividad y crecimiento de las empresas 

locales, ya que pueden cambiar la naturaleza y evolución de la concentración, pueden alterar las 

finanzas, las prácticas gerenciales y tecnológicas  en la industria en que ingresan (Blomstrom, 

1986).  

Las EMNs pueden estimular a las empresas locales a acceder a tecnología específica porque  

probablemente estas no saben de la existencia de esta tecnología o porque no saben como tratar 

de obtenerla, sin embargo, aunque no existiere influencia tecnológica significativa sobre las 

empresas locales, debido a que pudieran poseer tecnologías equiparables, e independientemente 

de la ventaja monopolítica que posea la EMN (procesos o productos tecnológicos, habilidades 

especiales, capital, etc) esta puede generar un área competitiva para los inversionistas 

extranjeros (Blomstrom, 1986). 

Findlay (1978), postuló que la IED incrementa la tasa de progreso técnico en el país anfitrión 

mediante el efecto “contagio”, el cual se da cuando las multinacionales hacen uso de tecnologías 

y prácticas gerenciales más avanzadas. Este contagio, o difusión del conocimiento (a menudo 
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referido como externalidades o eficiencia “contagio o derrama”), puede generar mejoras en la 

productividad y eficiencia en las  empresas locales de muchas maneras (Lim, 2001).  

Aunque la IED tiene más posibilidad de generar crecimiento cuando el mercado está preparado 

para apoyar el crecimiento empresarial, cuando el producto o el proceso está muy diferenciado, 

cuando los inversionistas tienen acceso a recursos escasos y en los países en vías de desarrollo 

con mayor avance económico (Daniels, 2004).    

Después de haber detectado teóricamente los efectos de la IED sobre algunas variables 

económicas tales como el crecimiento económico y el empleo, entre otras, en la siguiente 

sección se aborda el caso de estudio de la IED en México efectuando un análisis antes y después 

de la firma del  TLCAN para identificar la incidencia que este tipo de inversiones ha generado 

en México.  

METODOLOGÍA 

A partir de los objetivos planteados, se sustenta teóricamente el problema de estudio. En 

seguida se presentan los resultados obtenidos: en una primera parte se efectúa una descripción 

analítica cuantitativa de la atracción de IED en México enfocándose principalmente a la 

procedente de los países miembros del TLCAN. En la segunda parte, con el uso del programa 

econometrics views se llevan a cabo las regresiones PIB = f (IED) y empleo = f (IED) para el 

caso de México, Estados Unidos y Canadá con la finalidad de hacer un análisis en el que se 

detecta en qué medida la IED ha generado efectos sobre el crecimiento económico y el empleo 

en México, y se comparan con los resultados en relación al resto de los países miembros del 

TLCAN.  

 

RESULTADOS  

Con la firma del TLCAN, que en entra en vigor el 1° de enero de 1994, México adopta  una 

posición favorable para atraer IED, ya que es la puerta de entrada para el mercado de los 

Estados Unidos (Motta y Norman, 1996). El TLCAN creó los incentivos para que tanto 

empresas americanas como canadienses reubicaran sus operaciones en México con las ventajas 

en recursos y empleos (CEEP, 2008). 

 

Entre el periodo de 1980 a 1993 (antes de la entrada en vigor del TLCAN) la IED en México 

paso de US$8458 millones a US$42374 millones, incremento casi cuatro veces mayor en trece 

años. A partir de la entrada de México al GATT en 1986, la atracción de IED se intensifica  

sustancialmente. De 1993 a 1994 hubo una disminución de US$42374 millones a US$10647 

millones, resultado de la crisis financiera de México, en la cual se decide devaluar el peso 



mexicano frente al dólar. No obstante para el 2007 la IED en México alcanza los US$22845 

millones, que representa un incremento del 115 % en trece años.  

Históricamente Estados Unidos ha sido la más importante fuente de IED en México. Durante el 

periodo 1980-2007 aproximadamente 70% de la IED fue de Estados Unidos. Otros países con 

importante participación de este tipo de inversiones han sido la Unión Europea, Reino Unido, 

Alemania, España y Francia que suman el 25% de la IED en el país (Waldkirch, 2008). 

Dentro del TLCAN, Estados Unidos y Canadá han tenido una importante participación en 

materia de IED. La importancia de este tratado para la IED en México radica en que el 60% de 

las inversiones provienen de estos dos países.   

 

 

Gráfica 1. México. Total de IED y participación del TLCAN en la IED, 1980-2007 

 

Fuente: Elaboración propia con datos de la Secretaría de Economía, 2008. 

Los sectores con mayor flujo de atracción de IED en México, son el sector manufacturero y de 

servicios. En 1980 el 70% de la IED se ubicaba en el sector industrial, 8% en el sector servicios 

y 9% en el sector comercio. Para 1993, se dio un importante crecimiento en los dos últimos 

sectores, representando ahora el 33% de la IED en ambos casos. En lo que respecta al sector 

industrial hubo una disminución en el total representando en ese año 54% de la IED (ver gráfica 

2). Durante este periodo, aproximadamente un 30% de la IED del sector manufacturero era de 
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maquiladoras, mientras que en el sector servicios el 20% de comercio mayorista y minorista 

(Waldkirch, 2008). 

 

Grafica 2. México. IED por sectores, 1980-1993 

 

Fuente: Elaboración propia con datos de la Secretaría de Economía, 2008. 

De 1994 a 2007 la IED en la manufactura disminuyo hasta alcanzar en el último año US$11396 

millones, sin embargo sigue siendo el principal sector en el que se ubica la IED en México ya 

que concentra el 50% del total. El segundo sector de mayor participación de la IED en México 

es el sector servicios (financieros y comunales) que en 2007 alcanzó un total de US$7757 

millones (34%). El tercer sector y que se ha mantenido constante es el comercio que alcanzó 

US$1286 millones (6%) en el mismo año. El sector agropecuario, minero, transporte, 

electricidad y construcción tienen una participación significativa, pero que en conjunto 

alcanzaron US$2405 millones, es decir el 10% del total de la IED en México.  

Gráfica 3. México, IED por sectores a partir del TLCAN, 1994-2007 
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Fuente: Elaboración propia con datos de la Secretaría de Economía, 2008. 

Los subsectores en los que se ubica la IED en México más de la mitad del IED en manufacturas 

corresponden a los metales, maquinaria eléctrica y automóviles. Inversiones significantes 

también han sido en la industria alimentaria y química. Aproximadamente el 40% de la IED de 

los servicios la constituyen los bancos y aseguradoras (Waldkirch, 2008). 

 

Después de haber efectuado una descripción sobre la evolución de la atracción de la IED en 

México, en seguida se llevan a cabo las regresiones econométricas que se expresan de la 

siguiente manera:  

 

PIB = F (IED) ; EMPLEO = F (IED) 

La ecuación anterior se desglosa de la siguiente manera: 

Log PIB = F (IED) ; log EMPLEO = F (IED) 

Se decidió trabajar con logaritmos ya que de esta manera se  eliminó la tendencia que 

experimentaban algunas de las variables, y una vez que estas fueron estacionarias 

comprobándolo con la prueba de raíces unitarias (Argumented Dickey Fuller) se efectuó la 

regresión (ver anexos 1).  

Los resultados que se obtuvieron para el caso de México en la ecuación Log PIB = F (IED), 

fueron los siguientes: el valor prob. fue de 0.0000 lo que nos indica que los valores de la 

variable independiente (IED) son estadísticamente significativos en la variable dependiente 

(PIB). El prob F estadístico con un valor de 0.0000 que nos indica que es un modelo con alto 
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poder explicativo. El coeficiente mostró un valor de 0.2095, lo cual nos indica que si la 

atracción de IED aumenta en un 10%, el PIB nacional lo hará en un 2% (ver anexos 2).   

La R cuadrada fue de 0.8494,  que expresa el porcentaje del comportamiento del PIB , respecto 

a los movimientos de la IED es decir, el grado de correlación del PIB en relación a la IED fue 

del 84.94%. La R ajustada fue de 0.8405, lo cual expresa lo mismo que la anterior, pero con 

penalización de las variables explicativas (ver anexos 2). 

El modelo supera las pruebas de los supuestos clásicos (normalidad, autocorrelación, 

heterogeneidad) aplicados a los residuales de la ecuación, presentadas en anexos 2. 

Para la ecuación log EMPLEO = F (IED) los resultados fueron los siguientes: el valor prob.  fue 

de 0.0000 lo que nos indica que los valores de la variable independiente (IED) son 

estadísticamente significativos en la variable dependiente (PIB). El prob F estadístico con un 

valor de 0.0000 que nos indica que es un modelo con alto poder explicativo. El coeficiente 

mostró un valor de 0.2042, lo cual nos indica que si la atracción de IED aumenta en un 10%, el 

PIB nacional lo hará en un 2% (ver anexos 2).   

La R cuadrada fue de 0.8626,  que expresa el porcentaje del comportamiento del empleo, 

respecto a los movimientos de la IED es decir, el grado de correlación del empleo en relación a 

la IED fue del 86%. La R ajustada fue de 0.8535, lo cual expresa lo mismo que la anterior, pero 

con penalización de las variables explicativas (ver anexos 2). 

El modelo supera las pruebas de los supuestos clásicos (normalidad, autocorrelación, 

heterogeneidad) aplicados a los residuales de la ecuación, presentadas en anexos 2. 

Los resultados obtenidos para Estados Unidos fueron los siguientes: en la ecuación Log PIB = F 

(IED), fueron los siguientes: el valor prob. fue de 0.0018 lo que nos indica que los valores de la 

variable independiente (IED) son estadísticamente significativos en la variable dependiente 

(PIB). El prob F estadístico con un valor de 0.0018 que nos indica que es un modelo con alto 

poder explicativo. El coeficiente mostró un valor de 0.1505, lo cual nos indica que si la 

atracción de IED aumenta en un 10%, el PIB nacional lo hará en un 1.5% (ver anexos 3).   

La R cuadrada fue de 0.4440,  que expresa el porcentaje del comportamiento del PIB , respecto 

a los movimientos de la IED es decir, el grado de correlación del PIB en relación a la IED fue 

del 44%. La R ajustada fue de 0.4113, lo cual expresa lo mismo que la anterior, pero con 

penalización de las variables explicativas (ver anexos 3). 

El modelo supera las pruebas de los supuestos clásicos (normalidad, autocorrelación, 

heterogeneidad) aplicados a los residuales de la ecuación, presentadas en anexos 3. 
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Para la ecuación log EMPLEO = F (IED) los resultados fueron los siguientes: el valor prob.  fue 

de 0.0009 lo que nos indica que los valores de la variable independiente (IED) son 

estadísticamente significativos en la variable dependiente (PIB). El prob F estadístico con un 

valor de 0.0008 que nos indica que es un modelo con alto poder explicativo. El coeficiente 

mostró un valor de 0.06, lo cual nos indica que si la atracción de IED aumenta en un 10%, el 

PIB nacional lo hará en un 0.6% (ver anexos 3).   

La R cuadrada fue de 4865,  que expresa el porcentaje del comportamiento del empleo, respecto 

a los movimientos de la IED es decir, el grado de correlación del empleo en relación a la IED 

fue del 48.6%. La R ajustada fue de 0.4563, lo cual expresa lo mismo que la anterior, pero con 

penalización de las variables explicativas (ver anexos 3). 

El modelo supera las pruebas de los supuestos clásicos (normalidad, autocorrelación, 

heterogeneidad) aplicados a los residuales de la ecuación, presentadas en anexos 3. 

Para el caso de Canadá, en la ecuación Log PIB = F (IED), fueron los siguientes: el valor prob. 

fue de 0.0002 lo que nos indica que los valores de la variable independiente (IED) son 

estadísticamente significativos en la variable dependiente (PIB). El prob F estadístico con un 

valor de 0.0001 que nos indica que es un modelo con alto poder explicativo. El coeficiente 

mostró un valor de 0.0964, lo cual nos indica que si la atracción de IED aumenta en un 10%, el 

PIB nacional lo hará en un 0.9% (ver anexos 4).   

La R cuadrada fue de 0.5720,  que expresa el porcentaje del comportamiento del PIB, respecto a 

los movimientos de la IED es decir, el grado de correlación del PIB en relación a la IED fue del 

57%. La R ajustada fue de 0.5469, lo cual expresa lo mismo que la anterior, pero con 

penalización de las variables explicativas (ver anexos 4). 

El modelo supera las pruebas de los supuestos clásicos (normalidad, autocorrelación, 

heterogeneidad) aplicados a los residuales de la ecuación, presentados en anexos. 

Para la ecuación log EMPLEO = F (IED) los resultados fueron los siguientes: el valor prob.  fue 

de 0.0002 lo que nos indica que los valores de la variable independiente (IED) son 

estadísticamente significativos en la variable dependiente (empleo). El prob F estadístico con un 

valor de 0.0002 que nos indica que es un modelo con alto poder explicativo. El coeficiente 

mostró un valor de 0.0514, lo cual nos indica que si la atracción de IED aumenta en un 10%, el 

PIB nacional lo hará en un 0.5% (ver anexos 4).   

La R cuadrada fue de 0.5608,  que expresa el porcentaje del comportamiento del empleo, 

respecto a los movimientos de la IED es decir, el grado de correlación del empleo en relación a 
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la IED fue del 56%. La R ajustada fue de 0.5349, lo cual expresa lo mismo que la anterior, pero 

con penalización de las variables explicativas (ver anexos 4). 

El modelo supera las pruebas de los supuestos clásicos (normalidad, autocorrelación, 

heterogeneidad) aplicados a los residuales de la ecuación, que se presentan en anexos 4. 

 

Comparando los resultados de las regresiones Log PIB = F (IED) y log EMPLEO = F (IED) 

para México, Estados Unidos y Canadá, se puede deducir que para México son más 

significativos los flujos de atracción de IED, ya que generan mayores efectos sobre el 

crecimiento económico y el empleo, lo cual ocurre en menor medida para el caso de Estados 

Unidos y Canadá.  

 

Por otro lado, las implicaciones que la atracción  de IED puede generar sobre la competitividad 

se puede fundamentar con el modelo de la competitividad creado por  Institute of Managament 

and Development (IMD). De acuerdo a este modelo, la competitividad total se mide mediante 

cuatro factores, mismos que a su vez se subdividen en cinco subfactores; la IED entra como 

parte del subfactor inversión internacional que forma parte del factor desempeño económico 

como se muestra en la figura 2. 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

Figura 2. Factores de competitividad del IMD 2008 
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Fuente: Institute of Management and Development, 2008. 

 

En esta primera etapa de la investigación, se concluye que la IED puede tener efectos positivos 

sobre la competitividad de los factores en México, ya que al haber un mayor crecimiento de las 

inversiones internacionales, pueden generar un aumento del desempeño económico, y por lo 

tanto puede incidir en un incremento de la competitividad total del país.  

 

Sin embargo, en una segunda etapa de la investigación se pretende comprobar mediante un 

análisis de regresión con la siguiente función: Desempeño Económico = f (IED) como factor de 

la competitividad, que la IED ha incidido de manera significativa en el desempeño económico 

de México a partir de la firma del TLCAN. 

 

 

 

CONCLUSIONES 

La IED es identificada como un canal de crecimiento y desarrollo, promocionando fáciles 

accesos a nuevas tecnologías, incrementando el empleo y el ingreso en los países anfitriones. 

Las EMNs como vehículos de estas inversiones, están incrementando su participación en la 

producción mundial generando e introduciendo tecnologías avanzadas. 

Dentro del TLCAN, Estados Unidos y Canadá han tenido una importante participación en 

materia de IED. La importancia de este tratado para la atracción de IED en México radica en 

que el 60% del total de las inversiones internacionales provienen de estos dos países.  Los 

sectores con mayor flujo de atracción de IED en México, son el sector manufacturero y el sector 

servicios. 
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Los resultados obtenidos de las regresiones para el caso de México fueron los siguientes: La R 

cuadrada fue de 0.8494,  que expresa el porcentaje del comportamiento del PIB, respecto a los 

movimientos de la IED es decir, el grado de correlación del PIB en relación a la IED fue del 

84.94%. para la regresión del empleo = f (IED), la R cuadrada fue de 0.8626,  que expresa el 

porcentaje del comportamiento del empleo, respecto a los movimientos de la IED es decir, el 

grado de correlación del PIB en relación a la IED fue del 86%. 

Para el caso de Estados Unidos, se obtuvieron los siguientes resultados: la R cuadrada fue de 

0.4440,  que expresa el porcentaje del comportamiento del PIB , respecto a los movimientos de 

la IED es decir, el grado de correlación del PIB en relación a la IED fue del 44%, mientras que 

la regresión empleo = f(IED) fue del 48.6%.  

 Canadá presentó los siguientes resultados: La R cuadrada de la regresión PIB = F(IED) fue de 

0.5720; para la regresión EMPLEO = F (IED)  la R cuadrada fue de 0.5608 que expresan el 

porcentaje del comportamiento del PIB y empleo, respecto a los movimientos de la IED.  

Comparando los resultados de las regresiones Log PIB = F (IED) y log EMPLEO = F (IED) 

para México, Estados Unidos y Canadá, se puede deducir que para México son más 

significativos los flujos de atracción de IED, ya que generan mayores efectos sobre el 

crecimiento económico y el empleo, lo cual ocurre en menor medida para el caso de Estados 

Unidos y Canadá.  

 

En esta etapa de la investigación, se concluye que la IED puede tener efectos sobre la 

competitividad de los factores en México, ya que  pueden generar un aumento del desempeño 

económico, y por lo tanto puede incidir en un incremento de la competitividad total del país.  

 

Sin embargo, en la siguiente etapa de la investigación se pretende comprobar mediante un 

análisis de regresión con la siguiente función: Desempeño Económico = f (IED) como factor de 

la competitividad, que la IED ha incidido en gran medida sobre el desempeño económico de 

México a partir de la firma del TLCAN. 
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